lacion mipyme desde los
cados de capitales
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El desafio de financiar a las pymes

Las Mipymes emplean el 60% y representan el 99% de las empresas.

O
Sin embargo enfrentan una brecha de financiacion del 3 5 A) del

PIB - $ 1.8tn
U S$ 93 000 M e brecha de fnanciamiento de

mipymes de propiedad o lideradas por mujeres
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Uso de finanzas tradicionales Ofertas recibidas por instituciones financieras

formales
1% 1%
Transfers (n.339) Y - S A W 350
Personal credit card (n.358) IEEG—_—__—— e L 6% | 14% KA 300
Payment machines (n.329) IE_—7L L /% 2/% VA
8
Business credit card (n.337) I S 6% 3% A ,g 250
@
Overdraft (n.368) IG—_TT L 13% 3%  JUA g
§ 200
Revolving line of credit (n.3471) NS 074 1% 3% VA 2
2 150 %
Cheque payments (n.314) IETA0A L 11% . o/% K g
£
Invoice trading (n.310) W57/ 6% 62% =)
nvoice trading (n.310) W57 13% 2 100
Loan contracts (n.344) ESAWm % 10% I3
74%
Other (n.116) WKy A 41% 50 I I I I I 56% 59%
1% 57% 45 37%
Mortgage (n.303) V&i %.&'_l&'_ 14% 0 I I I II '- -%11% . m 27%
Bank Angelinvestor  Friendsand family  Specialist finance  Another alternative Gcwemment/wbhc Creditcooperative  Privateequity  Venturecapital  Philanthropic/third
0% 20% 40% 60% 80% 100% provider finance platform funder firms sector Funder
Percentage of respondents
W Very often (weekly) 1 Often (monthly) Occasionally (more than once a year) B Respondents that sought funding m Of which received offer 1= Of which accepted offer
M Rarely (once ayear) B Never N/A

Ver: Tania Ziegler Et al. The SME Access to Finance: A Deep Dive into LATAM’s Fintech Ecosystem.



Tipo de vertical de crowdfunding usado para Tipo de financiamiento
el financiamiento

UsSD80,000
UDS70,000

UsD60.000

X S

USD50,000
UsD40.000
UsD30,000
UsD20,000

m P2P/marketplace lending M Invoice trading USD10,000
1 Non-investment crowdfunding  ® Investment crowdfunding —

usD -

Working Expansion/ Refinance or Asset
capital growth debt liability purchase

Ver: Tania Ziegler Et al. The SME Access to Finance: A Deep Dive into LATAM’s Fintech Ecosystem.



Estatus de repago P2P/marketplace lending Tasa de interés final: P2P/Marketplace lending

Never missed payment, payments on-going | -7
80

Never missed payment, loan paid off _ 15% 22%
70

18%

Unable to repay on due date but did repay
full amount with delay - 10%

Defaulted on loan - 8%

18%

60

50

40 11%

30 Fos TG

20 Lo -
Temporarily missed payment due to platform - 6% 4% 3% 9% 29,

error but now current 10 I . . . -
5 |

Unabletorepav%’;ﬂ?ﬁ%ﬂ?ﬂ:ﬁ?ﬁ; - 5% 2-29% 3-39% 0-2% 4-4.9% 20%+ 5-5.9% 6-6.9% 15-19.9% 7-89% 9-10.9% 11-14.9%
Interest Rate Brackets

N. Observations

0 50 100 150 200 250

Number of observations

Ver: Tania Ziegler Et al. The SME Access to Finance: A Deep Dive into LATAM’s Fintech Ecosystem.



Fondeo subsiguiente: Marketplace lending

Bank I 34%

Specialist finance provider [INEEGENENEEE—_—_— 26%
Another institution [INEIEG 14%
Credit cooperative [INNEEGEG 6%
Government/public funder N 5%
Private equity [ 3%
Angel investor I 3%
Venture capital fund [l 2%
Philanthropic/third-sector funder [l 1%

0 5 10 15 20 25
Number of observations

Ver: Tania Ziegler Et al. The SME Access to Finance: A Deep Dive into LATAM’s Fintech Ecosystem.
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Efectos del fondeo fintech: Marketplace lending

Change in turnover (n. 348) 56% 28% 16%

Change in profit/net income (n. 336) 53% 33% 14%

Change inemployment (n. 325) 21% 71% 8%

0% 20% 40% 60% 80% 100%

Percentage of respondents

M Increased About the same M Decreased

Ver: Tania Ziegler Et al. The SME Access to Finance: A Deep Dive into LATAM’s Fintech Ecosystem.
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El estudio

15 entrevistas con las principals
bolsas y reguladores en LAC

Un equipo de investigacion
fuerte:

Prof Ed Altman
Sr Gabriele Sabato
Sr Diego Herrera
Sra Ana Maria Zarate Moreno
Sr Markus Schmid
Sr Ranik Raaen Wahlstrom
NETEIRENIEI0)

39 encuestas incluyendo 22

bolsas (93% de los miembros de
FIAB) y 17 Reguladores
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El estudio

Term loans
Mini-bonds
Invoice/trade finance
Checks
Crowdfunding

Junior exchanges
Crowdfunding
Revenue sharing
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Experiencias en Europa

Borsa Italiana

London Stock Exchange

German Exchanges

BME
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Principales resultados de las experiencias
Internacionales

Los instrumentos de deuda generalmente se consideran una buena manera de introducir a las mipymes en
los mercados de capital en preparacion para futuras OPI.

Las bolsas que han permitido que sélo los inversores institucionales inviertan en estos instrumentos han
tenido mas éxito.

Los incentivos gubernamentales (subsidios, garantias, descuentos fiscales) hacia los inversores y las
mipymes han ayudado a que los mercados de capitales crezcan mas rapidamente.

A menudo se espera que las bolsas examinen y evaluen el perfil de riesgo de las mipymes antes de
presentarlas a los inversores.

Las mipymes se ven incentivadas a pagar tasas de interés ligeramente mas altas que las de los bancos
debido a la exposicidon que obtienen al mercado y a los inversores.

La colaboracion con fintechs beneficia la velocidad de la innovacion y la digitalizacion,



Experiencias seleccionadas en LAC

Colombia: A2censo

Jamaica: Junior Market

Peru: Factoring

Argentina: Cheques de pago
diferido
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Principales resultados de la experiencia de LAC

El 75% de las Bolsas encuestadas estan considerando ofrecer productos de deuda para apoyar el
financiamiento de las mipymes en los proximos 24 meses.

La colaboracion con los reguladores parece estar funcionando bien en la mayoria de los paises de ALC.

Los principales cambios de politica en los que las Bolsas estarian mas interesadas son: poder administrar
mercados, ofrecer productos de deuda a las mipymes o colaborar con fintechs para hacerlo.

Las experiencias positivas mas destacadas que entrevistamos en América Latina son: Colombia, Jamaica,
Argentina y Peru”.

Los incentivos gubernamentales (principalmente descuentos fiscales y garantias) hacia los inversores y las
mipymes son muy deseados (86% de la muestra), seguidos de la proporcionalidad de la regulacion (77%).

El 64% de las Bolsas cree que los inversores institucionales estarian interesados en invertir en instrumentos
de financiacion de las mipymes y el 73% cree que los vencimientos mas cortos (menos de 1 afo) harian
que estos instrumentos fueran mas atractivos.



Barreras para el desarrollo de alternativas de financiacion para
mipymes

60%

50%

40%

30%

20%

10%

Regulatory constrains Lack of Interest from MSMEs Lack of interest from Profitability
investors

0%

Baja educacion financiera y de riesgo limita severamente la habilidad de las mipymes de buscar Fuentes alternativas
de financiacion
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Conclusiones y recomendaciones

Los reguladores y las bolsas deberian trabajar juntos para encontrar las mejores soluciones para apoyar la financiacion de
las mipymes.

Invertir en educacion financiera para las mipymes ayudara a reducir su dependencia de los préstamos bancarios y les
permitira abrirse a nuevas opciones de financiacion.

Un mayor énfasis en la cultura del riesgo crediticio y una mayor confianza en un lenguaje comun de crédito reduciran la
asimetria de la informacion y la opacidad del financiamiento de las mipymes, lo que en ultima instancia conducira a una
asignacion mas eficiente de los fondos.

Las bolsas y las fintechs son complementarias y deberian trabajar juntas para acelerar el despliegue de nuevas opciones de
financiacion para las mipymes (por ejemplo, el crowdfunding como segway hacia los mercados de capitales).

Los requisitos regulatorios proporcionales y los incentivos/garantias fiscales pueden ayudar a acelerar el crecimiento de las
iniciativas de los mercados de capital y ayudar a atraer inversores institucionales.

Los minibonos y el factoring parecen ser los productos crediticios mas exitosos para apoyar a las mipymes (tanto de
crecimiento como de capital de trabajo). La existencia de un registro publico centralizado de facturas puede aumentar la
confianza en el mercado.
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Acompanenos

REGISTER HERE
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